RonnoR

nieuwe locatie,
vertrouwde service

B e 20

Ron Norder heeft over belangstelling niets

te klagen met zijn bedrijf RonnoR. Sinds hij

in 2017 voor zichzelf begon als onafhankelijk
specialist in hypotheken en verzekeringen,
mocht hij een flink aantal particuliere én zake-
lijke klanten begroeten. Groei die er voor heeft
gezorgd dat RonnoR onlangs verhuisde van
Krimpen aan de Lek naar een nieuwer en rui-
mer kantoorpand aan de Twijnstraweg 30 in
Lekkerkerk.

Norder is geen man van grote verhalen. Veel
liever levert hij perfecte service aan zijn klan-
ten. “Mij gaat het erom dat ik mensen kan
helpen aan een verzekering die precies aansluit
bij de wensen en behoeften en een hypotheek
die staat als een huis, zegt hij. “Omdat geen
mens of bedrijf het zelfde is en omstandighe-
den per situatie dus sterk kunnen verschillen,
ga ik op zoek naar maatwerkoplossingen. Als
onafhankelijk adviseur ben ik aan geen enkele
verzekeringsmaatschappij of bank gebonden en
kan ik echt denken vanuit de klant en wat deze
belangrijk vindt en écht nodig heeft. Veel men-
sen hebben verzekeringen lopen met daarin
elementen die je onder de categorie ‘ballast’
kunt rangschikken, maar waarvoor ze wél extra

premie moeten betalen Soms ook zie je verze-
keringen die niet langer aansluiten bij een actu-
ele situatie van een persoon of bedrijf. ledereen
die twijfelt aan zijn of haar polis, zou eens vrij-
blijvend langs moeten komen. Dat kan heel wat
zorgen schelen.

Ron Norder gelooft in een persoonlijke aanpak
in een kleinschalige setting. “Zeker in een tijd
waarin verzekerings- en bankzaken via inter-
net of WhatsApp verlopen is er een groeiende
behoefte aan degelijke en betrouwbare advi-
seurs van vlees en bloed”, stelt hij. “Dat is de
belangrijkste reden geweest om na 22 jaar in
loondienst gewerkt te hebben, voor mezelf te
beginnen. Ik wil die persoonlijke service bie-
den en blijven bieden. Het allermooiste vind
ik als mensen via mond-tot-mond reclame bij
RonnoR binnen komen.”

“Op deze nieuwe locatie in Business Center
Lekkerkerk kan ik vooruit en kan ik in alle rust
mensen ontvangen. Sterker nog: de deur staat
hier voor iedereen open! Mijn klanten ervaren
dat als heel prettig. Ze weten: ‘Ron regelt het
wel.” En zo is het ook!”



